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Olqd, queridos Espectadores do Podcast VendaMais!
E sempre um prazer ter vocés aqui com a gente :)

No episddio #126 do Podcast VendaMais, Raul Candeloro e
Marcelo Caetano debatem um cenario que ja deixou de ser
tendéncia e virou realidade: a concorréncia global silenciosa e
cada vez maior.

Concorrer com players de fora nao € mais uma possibilidade
distante, € um risco real (e também uma oportunidade),
mMmesmo para hegocios locais.

Neste material, convidamos vocé a fazer uma pausa
estratégica para refletir:
e Sua empresa esta preparada para enfrentar esse novo
tabuleiro?
e Suas acdes comerciais fortalecem sua posicao — ou
apenas reagem ao mercado?
e O que precisa ser ajustado com urgéncia para
transformar pressao externa em vantagem competitiva?

Aqui, vocé vai encontrar um Checklist Antifragilidade
Comercial inspirado no conceito de que empresas duras
guebram, mas empresas antifrageis crescem no caos com
estratégia.

Vamos juntos transformar ameaca em acao, € construir
negdocios mais preparados, conectados e competitivos.



Checklist Antifragilidade Comercial

Sua empresa esta preparada para competir num mundo de
dragdes?

Existe um novo tabuleiro sendo desenhado, com novos players,
novas regras € ameacas que nao pedem licenca para entrar No
seu mercado.

Empresas que antes estavam confortaveis em nichos protegidos
agora enfrentam concorréncia global, guerras tarifarias, pressdes
por eficiéncia e mudancas aceleradas nos habitos de consumo.

A pergunta é: vocé esta reagindo ou se antecipando?

Neste checklist, vocé vai avaliar se sua empresa:

e Esta se tornando mais forte com o impacto;

e Tem um modelo de negodcios adaptavel, atualizado e
intencional;

e Esta focada em diferenciacao, inovagcao e conexao com o
cliente certo— ou apenas tentando sobreviver.

Ser antifragil nao € ser invencivel.
E ser capaz de usar o caos como combustivel para evoluir.

Responda com sinceridade. Margue apenas o que esta realmente
funcionando hoje Nno seu Negdcio e use os resultados para tracar
0S Proximos passos com clareza estratégica.



Bloco 1- Visdo Estratégica e Proatividade

Minha empresa monitora tendéncias globais e identifica
riscos antes que virem crises.

Temos uma postura ativa diante das mudancas. nao
esperamos o “dragao crescer” para agir.

Nossos lideres tém tempo reservado na agenda para pensar
O negodcio além da operacao do dia a dia.

Ja mapeamos possiveis ameacas externas (ex: concorréncia
internacional, guerra tarifaria, 1A etc).

Temos planos preventivos ou alternativos para os principais
riscos mapeados.




Bloco 2 - Movimento e Adaptacdo Continua

Reavaliamos nossa estratégia comercial e operacional com
frequéncia — nao apenas em Mmomentos de crise.

Nossa estrutura permite ajustes rapidos sem travar toda a
operacao.

Quando somos impactados por uma mudanca externa,
conseguimos reagir com agilidade.

Temos historico de pivotar produtos, canais ou abordagem
COM suUcesso em situagoes adversas.

Fazemos testes frequentes para antecipar movimentos —
antes que o mercado nos obrigue a isso.




Bloco 3 - Diferenciac¢do e Valor Percebido

Nosso posicionamento € claro e valorizado pelo cliente —ele
sabe por que escolhe a gente.

Temos propostas de valor que nao dependem apenas de
preco.

O cliente nos vé como referéncia e Nos procura em
mMomentos de confusao ou excesso de opgoes.

Desenvolvemos solugdes personalizadas que aumentam a
margem e a fidelizacao.

Temos um esforco claro de construir marca (branding)
como escudo competitivo.




Bloco 4 - Mercado e Oportunidades Externas

Ja avaliamos ou iniciamos movimentos de exportacao —
MesMo que em pequena escala.

Monitoramos oportunidades fora da nossa regiao atual de
atuacao.

Visitamos feiras internacionais, estudamos concorrentes
globais e analisamos o que pode ser importado como
diferencial.

Temos um olhar ativo para parcerias estratégicas com
empresas de fora (inclusive concorrentes).

Nossa equipe de compras, inovacao ou produto tem
contato real com o que esta acontecendo no mundo.




Bloco 5 - Ecossistema interno forte

As areas da empresa estao alinhadas. marketing, vendas,
produto, atendimento e financeiro trabalham com visao
compartilhada.

O time tem autonomia para sugerir melhorias e
iImplementar ajustes rapidos.

Lideranca € exemplo de agilidade, escuta e adaptacao.

Somos transparentes com a equipe sobre os desafios
externos — e envolvemos o time nas solucoes.

Temos uma cultura de melhoria continua (kaizen) enraizada
no dia a dia.




Resultado e proximos passos

Marquei 20 ou mais itens:

Vocé esta no caminho certo! Sua empresa ja se movimenta com
estratégia, consciéncia e consisténcia. Mas atencao: Antifragilidade
Nao € um destino, € uma pratica continua.

Acoes sugeridas:

/ Reforce a inovacdo como rotina.

/ Fortaleca sua presenca internacional (ainda que com passos
pequenos).

v/ Compartilhe essa cultura com toda a equipe, para que ela ndo
fique restrita a lideranca.

v Teste hipdteses novas com mais frequéncia: produto, canal,
parcerias, mercados.

Marquei entre 11 e 19 itens:

Sua estrutura tem bons elementos, mas ainda sofre com travas e
zonas de conforto perigosas. Emm momentos de instabilidade, isso
pode custar agilidade, margem e posicionamento.

Acoes sugeridas:

/ Crie um comité ou grupo de trabalho voltado a adaptacdo
estratégica.

v/ Faca um mapeamento sério de riscos e oportunidades
externas.

v/ Reforce o posicionamento de valor: o cliente precisa entender
claramente por que escolher sua empresa.

/ Faca uma revisdo do alinhamento interno, principalmente
entre vendas, marketing, atendimento e produto.



Resultado e proximos passos

Marquei 10 ou menos itens:

Alerta vermelho. Sua empresa pode estar mais vulneravel do que
IMagina, e Nao por causa do mercado, mas pela postura reativa e
desatualizada.

O “dragao” ja esta na sala, e ignorar isso pode ser fatal.
Acoes urgentes:

/ Relna a lideranca para um diagnéstico franco e realista da
situacao atual.

V/ Escolha um projeto estratégico de curto prazo para comecar a
mudar (ex: Novo canal, nova parceria, Novo Nicho).

V Identifiqgue mentores, parceiros ou consultores que possam
acelerar esse processo.

v/ Comece a sair da bolha: va a feiras, eventos, fale com quem ja
ASSOU POr ISSO.

Dica final:
Empresas duras quebram. Empresas antifrageis crescem
exatamente quando o mercado aperta.

A antifragilidade nao nasce do caos, ela nasce da coragem de
encara-lo de frente com estratégia, inteligéncia e atitude.



Ser competitivo exige visao, postura e coragem!

Empresas que estao crescendo, mesmo em meio a pressao
global, tém algo em comum:

e Elas nao esperam a crise bater na porta para se
movimentar.

e Elas se antecipam. Inovam. Investem em diferenciagao.

e Fortalecem seus vinculos com os clientes certos.

e E transformam a ameaca em combustivel estratégico.

Use este checklist como um mapa.

Revise suas praticas. Converse com o seu time.
Reflita com honestidade e aja com clareza.

O dragao ja esta no tabuleiro.

A pergunta é: Vocé vai esperar o ataque ou vai comecar a
treinar sua equipe para voar mais alto?

Se quiser apoio para essa jornada, conte com a gente.

Aqui na VendaMais temos solucdes sob medida para
fortalecer seu posicionamento, acelerar sua equipe comercial
e construir diferenciais consistentes no mercado.

Fale conosco:_(41) 99239-0796 | vendamais.com.br

Boas vendas e até o proximo episddio do Podcast VendaMais!


http://wa.me/5541992390796
https://vendamais.com.br/

Quer continuar crescendo e aprendendo?

Aproveite para maratonar os outros episodios do Podcast

VendaMais e ficar por dentro dos mais variados assuntos do

universo das vendas!

Vocé com certeza vai aprender coisas novas e ter ideias

Importantes que podem ajudar vocé e o seu time a vender

cada vez mais e melhor.

Alguns episédios que vocé nao pode perder:

PODCAST VENDAMAIS #123

COMO VENDER
PARA QUEM NA(
DECIDE SOZINHO

com Raul Candeloro e Marcelo Caetano

v VendaMais

ano Raul Candeloro

PODCAST VENDAMAIS #121

LIGOESDAMRVE( k..
LIDERES INQUIET(

com Thiago Ely

Apresentado por
Marcelo Caetano Raul Candeloro

PODCAST VENDAMAIS #122

POSICIONAMENTO
EPROPOSTA
UNICA DEVALOR:

OS PILARES
QUEEVITAM £
IRRELEVANCIA

com Marcelo Caetano e Raul Candeloro

Apresentado por “J/ .
Marcelo Caetano Raul Candeloro v VendaMais

PODCAST VENDAMAIS #120

A JORNADADE
COMPRANAOE
LINEAR-ESUA"
VENDASTAME M
NAO DEVERIAM . _«

com Raul Candeloro e Marcelo Caetano

Apresentado por “/ .
Mareelo Caetano Raul Candeloro \ 4 VendaMais

W ) Podcast |||I||||||||5._J||||||.|u||.
\/ VendaMais



https://youtu.be/tS-GBXSZZE4?si=YLVF0bxAe4W-KTv8
https://youtu.be/tS-GBXSZZE4?si=YLVF0bxAe4W-KTv8
https://youtu.be/pQbHJIXE-TI?si=lPkE6udp4bNlnyXQ
https://youtu.be/pQbHJIXE-TI?si=lPkE6udp4bNlnyXQ
https://youtu.be/nDtaWR9ZEGM?si=JgmqXNXCa6TWdP_m
https://youtu.be/nDtaWR9ZEGM?si=JgmqXNXCa6TWdP_m
https://youtu.be/MO31zxnOzgU?si=M-Oxgt6wTkSzJwUI
https://youtu.be/MO31zxnOzgU?si=M-Oxgt6wTkSzJwUI

