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Ol3, queridos(as) espectadores(as) do Podcast VendaMais! E
sempre um prazer ter vocé aqui com a gente.

Hoje vamos falar sobre Networking — como ir além dos clichés e
criar conexdes estratégicas que realmente fazem a diferenca.
Networking nao € sé sobre colecionar contatos — € sobre criar
conexdes reais e estratégicas.

Especificamente na area comercial, investir no seu network
profissional pode te ajudar a:

Aumentar seu numero de prospects.

Aumentar sua visibilidade e a da sua empresa.
Melhorar sua reputacao perante a comunidade.
Aumentar sua influéncia.

Criar novas oportunidades de carreira, de trabalho e de
vendas

Para ajudar vocé a tirar o maximo dessa poderosa ferramenta,
criamos este material exclusivo, pratico e direto ao ponto.

AqQui, vocé vai encontrar:

» As melhores ferramentas para facilitar e potencializar seu
networking..

e Oscinco pilares gue sustentam conexdes auténticas e
poderosas.

e Os 7 niveis de um Networking Profissional

e« Um plano pratico para comecar a aplicar hoje mesmo.

Vamos 138?
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Ferramentas para Facilitar Seu Networking

1. LinkedIn: O bdsico que funciona

Como usar estrategicamente:

e Mantenha seu perfil atualizado e otimizado, incluindo
palavras-chave importantes do seu setor.

e Use o recurso de “Quem visitou seu perfil” para
identificar potenciais conexoes e iniciar conversas.

e Participe de grupos relacionados ao seu mercado e
contribua com insights e discussoes relevantes.

e Crie publicacbes que mostrem sua expertise e
compartilhe conquistas (projetos, artigos, cases de

SUCEeSSO).

Dica prdatica: Reserve 10 minutos por dia para interagir com
posts de pessoas-chave e enviar mensagens personalizadas.
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2. Ferramentas de Gestao de Contatos (CRM
Pessoal)

Por que importa: Um CRM pessoal ndo é sé para vendas; é
uma maneira poderosa de organizar e acompanhar seu
relacionamento com clientes, fornecedores, mentores e
colegas.

Melhores opc¢oes:

e HubSpot CRM (versao gratuita): Ideal para gerenciar
contatos e acompanhar conversas.

e Zoho CRM: Simples e funcional para criar categorias
especificas (amigos, parceiros, prospects).

e Notion: Personalizavel para criar fluxos de
acompanhamento e tarefas relacionadas a contatos.

Como usar estrategica mente:

e Categorize suas conexoes (por exemplo: parceiros,
fornecedores, prospects).

e Crie lembretes para acompanhar conversas, aniversarios
Ou eventos importantes.

e Use o histdrico de interacdes para personalizar suas
mMmensagens.
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3. Feiras, Eventos e Congressos (Presenciais e
Online)

Como transformar em um ativo estratégico:

e Planeje antes: Identifique quem estara no evento e
marque reunides ou almogos previamente.

e Prepare seu “pitch pessoal”: Como voceé se apresenta
Importa. Fogue no que vocé pode oferecer, em como
pode ajudar, nao s6 No que precisa.

e Aprofunde: Em vez de tentar conhecer todo mundo,
foque em criar conexdes estratégicas com pessoas
especificas.

Ferramentas Gteis:

Bizzabo: Para organizar sua presenca e interacées em

eventos.

Brella.io: Plataforma para networking direcionado em
eventos online e presenciais.

Canva. Crie cartdes digitais € materiais visuais para

compartilhar no evento.
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4. Redes de Mentoria e Mastermind

Por que importa: Participar de grupos exclusivos coloca vocé
em contato direto com profissionais que compartilham
experiéncias e ajudam no seu crescimento, essas trocas de
conhecimento e apoio geram oportunidades de longo prazo.

Melhores praticas:

e Escolha grupos alinhados ao seu momento profissional e
objetivos.

e Contribua ativamente com ideias, materiais e compartilhe
sua experiéncia para fortalecer sua posicao No grupo.

e Nao tenha medo de investir em mentorias especificas
com profissionais que vocé admira.

Onde encontrar:

Meetup: Procure grupos locais ou online relacionados ao seu
mercado.

Redes sociais: Pesquise por comunidades no LinkedIn,
Twitter (X), Instagram, TikTok, WhatsApp, Telegram,
Clubhouse, Discord, Facebook, etc.

Comunidade VendaMais Podcast no WhatsApp: Uma
oportunidade exclusiva para se conectar com profissionais
focados em alta performance comercial.:)
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5. Ferramentas de Colaboracao e Comunicacao

Por que importa: O networking nao € soé criar conexdes, mas
também nutrir e fortalecer essas relacdes. Para isso, as
ferramentas de comunicacgao certas fazem toda a diferenca.

Melhores opc¢oes:

e Slack: Crie canais com grupos de interesse comum para
manter a troca de ideias fluida.

e Zoom ou Microsoft Teams: Para reunides rapidas e
CoNversas pessoais com sua rede.

e Calendly: Facilita o agendamento de reunides,
eliminando o vai-e-vem de mensagens.

e Loom: Grave mensagens de video curtas e personalizadas
para impressionar suas conexoes.

Como usar estrategica mente:

e Envie mensagens de follow-up personalizadas logo apds
interacdes importantes.

e Use reunides virtuais para manter a proximidade com
conexoes que estao distantes.

o Ofereca ajuda sempre que possivel, mesmo que seja uma
recomendacao de recurso ou ideia.
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Os 5 Pilares de um Networking de Sucesso

Um networking de sucesso é construido sobre fundamentos
solidos. Pense nele como uma ponte que conecta vocé a
pessoas, oportunidades e ideias que impulsionam sua
carreira e sua vida pessoal. Mas para que essa ponte seja
confiavel, é preciso investir em pilares robustos. Aqui estao os
cinco pilares que sustentam conexdes auténticas,
estratégicas e duradouras:

1. Propésito Claro

Networking sem um objetivo especifico € como atirar no

escuro.
Quando vocé sabe onde quer chegar, € mais facil direcionar
suas interacdes e construir relacionamentos que realmente
Importam.
Como aplicar:

e Defina seu objetivo: Quer encontrar um mentor, Novos

clientes ou insights sobre um setor? Ter clareza sobre o
gue busca ajuda a identificar quem pode te ajudar.
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e Crie uma declaragao pessoal: Resuma em uma frase o
que vocé quer alcancar. Por exemplo: "Quero conectar-
me a lideres inovadores na area de tecnologia para
aprender sobre tendéncias do mercado."

e Avalie constantemente: Reflita sobre os contatos
existentes e ajuste suas metas para garantir que estao
alinhados com seu propdsito.

2. Escuta Ativa

A melhor forma de criar uma conexao auténtica é
demonstrar interesse verdadeiro pelo outro. Pessoas que se
sentem ouvidas tém mais propensao a confiar e colaborar.

Como aplicar:

e Faca perguntas abertas: Em vez de “Como esta o
mercado?”, pergunte “Quais desafios vocé tem
enfrentado no setor recentemente?”

e Evite interrupgoes: Deixe a pessoa terminar antes de
responder ou compartilhar suas ideias.

e Registre informacoes importantes: Use ferramentas

como o Evernote para anotar detalhes sobre as pessoas,
como interesses ou desafios mencionados.

Mostre interesse continuo: Apds a conversa, envie um e-
mMail ou mensagem mencionando algo importante que
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3. Geracao de Valor

Relacionamentos sélidos nao sao baseados no "o que eu
POsso ganhar?", mas no "o que eu posso oferecer?". Quanto
mMais valor vocé entrega, mais forte sera a conexao.

Como aplicar:

e Compartilhe conhecimento: Envie artigos, relatérios ou
estudos que possam ser Uteis para o contato.

e Aponte oportunidades: Se souber de vagas, eventos ou
pessoas que possam ajudar o outro, ofereca a informacao
sem esperar algo em troca.

o Ofereca sua experiéncia: “Se precisar de ajuda para

[tema], conte comigo.” Essa postura cria um diferencial
muito grande.
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4. Frequéncia e Consisténcia

Networking é um processo continuo. Conexdes superficiais
enfraquecem com o tempo; conexdes consistentes
prosperam.

Como aplicar:

e Programe reconexoes: Use ferramentas como o Google
Calendar ou CRMs para definir lembretes e entrar em
contato regularmente com pessoas importantes.

e Crie uma rotina: Dedique 10 minutos por dia para enviar
mensagens, interagir nas redes sociais ou responder e-
mails de forma personalizada.

Participe de eventos recorrentes: Fortaleca sua presenca

em grupos de interesse, comunidades online ou encontros
de networking.
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5. Autenticidade

As pessoas percebem quando voceé € sincero e se sentem
Mais a vontade para abrir portas e compartilhar
oportunidades com quem demonstra honestidade.

Como aplicar:

e Seja transparente sobre suas inteng¢des: Ao buscar uma
conexao, explique por que vocé gostaria de se conectar.

e Reconheca suas limitacées: Ndo tenha medo de admitir
guando nao sabe algo ou precisa de ajuda.

e Construa confianca: Nao prometa mais do que pode
cumprir. Se comprometer-se a algo, entregue com
gualidade.

e Demonstre vulnerabilidade: Compartilhe suas
experiéncias e desafios. Isso aproxima as pessoas e
fortalece os lacos.
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Os 7 Niveis de um Networking Profissional

Para construir um networking poderoso, € essencial entender
os diferentes niveis gue compdem sua rede de contatos. Uma
rede de contatos profissional geralmente tem sete niveis, e
trabalhar cada um deles de forma estratégica pode elevar o
networking a um nivel mais alto:

1.Sua rede mais préoxima de amigos e conhecidos:
Pessoas que ja conflam em vocé e podem oferecer apoio
e insights valiosos.

2.Fornecedores da sua empresa: Conhecem o mercado e
podem indicar possiveis clientes ou parceiros
estratégicos.

3.Seus clientes atuais: Relacionamentos fortes com
clientes satisfeitos podem trazer novos contatos e
indicacoes.

4.Clientes inativos: J4 compraram de vocé no passado,
mas ainda podem indicar seu trabalho para outros.

5.Ex-colegas de trabalho: Uma das redes mais poderosas,
pois combina confianca e experiéncias compartilhadas.

o.Formadores de opiniao e influenciadores: Pessoas
respeitadas no mercado que podem ajudar a abrir portas
e expandir sua visibilidade.

7.Pessoas tempordrias no seu networking:
Relacionamentos criados com um objetivo especifico que
se encerram apos a conclusao da tarefa.
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Quando bem feita, a arte de criar uma rede de
relacionamentos demanda tempo, paciéncia e consisténcia.

E um processo exigente de longo prazo, que requer muitos
contatos, durante meses g, as vezes, anos. Algumas pessoas
acham que é suficiente bater papo em feiras ou trocar
cartdoes em eventos. Mas € preciso muito mais se vocé quiser
ver resultados realmente concretos. Por isso, € fundamental
aprender a administrar o tempo e recursos aplicados no
estimulo do seu networking.

Plano de Acao: Como aplicar estes Pilares hoje

1.Defina o proposito: Pense sobre o que vocé quer
alcancar com seu networking.

2.Pratique escuta ativa: Na préoxima interacao, fogue mais
em ouvir do gue falar. Anote ao menos trés detalhes
Importantes sobre a conversa.

3.Entregue valor: Escolha um contato importante e envie
algo util (uma dica, artigo ou oportunidade).

4. Reconecte-se: Liste 3 contatos estratégicos e envie uma
mMmensagem para saber como estao.

5.Seja auténtico: Revise suas interacdes recentes e
pergunte-se: "Fui sincero nas minhas intencoes e acdes?"
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Networking de sucesso € um processo continuo de
construcao de confianca e geracao de valor mutuo. Esses
cinco pilares fortalecerao suas conexdes e também abrirao
portas que vocé nem imaginava existir.

Agora vocé ja sabe. Se quiser:

Aumentar seu nUmero de prospects.

Aumentar sua visibilidade e a da sua empresa.
Melhorar sua reputacao perante a comunidade.

Aumentar sua influéncia.

Criar novas oportunidades de carreira, de trabalho e de
vendas

Dedique pelo menos uma parte do seu dia ou da semana a
aumentar sua rede de contatos.

Comece hoje, dé o primeiro passo, e esteja disposto a criar

conexdes importantes.
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Quer continuar crescendo e aprendendo?

Aproveite para maratonar os outros episoddios do

Podcast VendaMais e ficar por dentro dos mais

variados assuntos do universo das vendas!

Vocé com certeza vai aprender coisas novas e ter

Ideias importantes que podem ajudar vocé o seu time

a vender cada vez mais e melhor.

Alguns episédios que vocé nao pode perder:

COMO
TRANSFORMAR
DADOS EM
RESULTADO

com Raul Candeloro
e Marcelo Caetano
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ESTRATEGICO (1)
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LIDERANCA
TRANSFORMADORA:
COMO IMPULSIONAR
AINOVAGAO

com Raul Candeloro
e Fernando Moulin

W ) Podcast |||I||||||||%||||||.|u|||
V VendaMais


https://www.youtube.com/watch?v=Q1WhpCPhPXQ
https://www.youtube.com/watch?v=_K5RpRmYRE0
https://www.youtube.com/watch?v=eJn9bTV5FNc
https://www.youtube.com/watch?v=RQA5MSIlL_g

